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Das Land Spanien
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Liegt am sudl. Punkt Westeuropas
Umfasst 80% der Iberischen Halbinsel
dzt. 40 Mio. Einwohner

ca. 1 Mio. Immobilien im Auslander —
Besitz !

Mehr als 50 Mio. Touristen jéhrlich
Voll integriertes Mitglied der EU

20 ° Celsius Durchschnittstemperatur
Sehr gutes Strassennetz, beste Zug
und Bus Verbindungen.

Touristisch voll erschlossen

Preisniveau geringer als in Italien und
Frankreich

Sehr beliebtes Einwanderungs-Land

Costa del Sol
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Gute Erreichbarkeit (in 2 bis 3 Stunden
Flugzeit von praktisch allen Flughéfen
Europas).

Heilklimatisches Mikroklima (ca. 300
Sonnentage im Jahr, ideal fur Kérper
und Geist).

Keine kalten Winter (einzige - absolut
winterfreie Region in Europa).

Traumhafte Strande (das ganze Jahr).

Sicherheit (Marbella gilt als eine der
sichersten Stadte Europas).

Sauberkeit (die spanische Stiftung
Warentest (OCU) erklarte Marbella zur
zweitsaubersten Stadt in Spanien).

Zahlreiche Sehenswurdigkeiten (Sevilla,
Granada, Cérdoba, Ronda, Jeréz de la
Frontera, Cadiz, Gibraltar, Marokko
etc.).

Jegliche Sport- und Freizeitaktivitaten
(Uber 50 Golfplatze , vier Hafen).
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Costa del Sol

* Modernstes Gesundheitswesen (viele
Deutsche Arzte haben sich an der Costa
del Sol niedergelassen; zum anderen
gibt es hier Stideuropas modernste
Klinik: Das Hospital "Costa del Sol").

¢ Modernes Strassennetz (Autobahnen —
Malaga bis Gibraltar).

« Internationaler Flughafen (in Méalaga;
bequem in 40 Minuten erreichbar).

¢ Deutsche und internationale Schulen
(Juan Hoffmann Schule).

* Groles Dienstleistungsangebot (in
deutscher Sprache).

¢ Viele preiswerte Restaurants.

« Die Sierra Nevada — die sudlichste
Skiregion Europas (bequem erreichbar
in 1 % Stunden).
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Kultur und das Leben

* Spanien ist ein sehr vielfaltiges Land
mit unterschiedlichen Kulturen

¢ Wein, Oliven und Tomaten sind
wichtige Exportguter

¢ Gesunde Erndhrung mit viel Fisch
und Gemduse sind Tradition

¢ Spanisch wird weltweit von 350 Mio.
Menschen gesprochen

¢ Kulturell eines der interessantesten
Lander.

Literatur: Miguel de Cervantes, Francisco de Quevedo,Rosalia do Castro, Federico Garcia Lorca, Javier Marias

Musik: Flamenco, Manuel de Falla, Paco de Lucia, Joaquin Rodrigo, Pablo Sarasate

Film: Pedro Almodévar, Julio Médem, Luis Bufiuel, Alejandro Amenabar, Alex de la Iglesia

Malerei: Pablo Picasso, Salvador Dali, Diego Velazquez, El Greco, Joan Mird, Francisco de Goya, Bartolomé Esteban Murillo
Bildhauerei: Eduardo Chillida

Architektur: Antoni Gaudi, Santiago Calatrava, César Manrique
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Die Wirtschaft

¢ Madrid ist die Wirtschaftsmetropole
und liegt im Zentrum Spaniens

* Grosse Investitionen multinationaler
Firmen: VW 1,2 Mia, Seat

¢ Seit 1986 in der EG und
Liberalisierung des Landes

¢ Wirtschaftswachstum 2.7% / 2003

¢ EU -Investition in Spanien: 2000-
2006 57,3 Mia €. Dies sind Faktoren
fur das ansteigende Wirtschafts-
wachstum.

« Ausgeglichener Staatshaushalt seit 3
Jahren

¢ Laut einer Untersuchung von APCE
Asociacion de Promotores y
Constructores de Espafia) und ICEX
(Instituto Espafiol de Comercio) wird
mittlerweile jede dritte Immobilie in
Spanien an einen Nichtspanier
verkauft.
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Warum in Spanien Investieren?
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Fakten und Zahlen

« Die spanische Wirtschaft wachst mit 2,7% weiterhin Uber dem EU-Durchschnitt.

¢ Hauptmotoren des Wachstums sind der private Konsum und die Bauwirtschaft -
angetrieben durch steigende Lohne, niedrige Realzinssatze und massive 6ffentliche
Investitionen in die Infrastruktur des Landes.

« Der Beitrag der AuRenwirtschaft zum BIP ist dagegen negativ, da die spanischen
Exporte weit hinter den Importen zurtickbleiben.

« Die Inflationsrate lag 2004 bei 3,1%. Trotz beachtlicher Beschaftigungserfolge hat
Spanien mit knapp 11% eine der hochsten Arbeitslosenquoten in der EU (1996:
22,9%).

¢ Mit einem Gesamtvolumen von 57,3 Mrd. Euro an Strukturbeihilfen (2000-2006) ist
das Land grofter Nettoempféanger der EU.

* Spanien hat seit vier Jahren einen ausgeglichenen Haushalt. Unter Einbeziehung der
staatlichen Sozialversicherung wurde 2003 sogar ein leichter Uberschuss
ausgewiesen (+ 0,5%). Im Jahr 2004 entstand zwar ein Defizit von 0,8% des BIP, das
aber ausschliellich auf der Ubernahme von Altschulden (u.a. der staatlichen
Eisenbahngesellschaft) in den Staatshaushalt beruht. Fir 2005 wird wieder ein
Uberschuss (+0,1%) erwartet.
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Fakten und Zahlen

Der Wolfsburger Autobauer VW wird bis zum Jahr 2006 in
Spanien mehr als eine Milliarde Euro fiir Design und Produktion
investieren. 'Wir werden mehr als 1,2 Milliarden Euro in den
nachsten Jahren in Spanien investieren', sagte VW-Chef Bernd
Pischetsrieder am 31. August 2005 in Madrid. Das Geld sollte vor
allem in das Design-Center in Barcelona investiert werden und
nicht nur in die Produktionsstétten. Wie das spanische
Wissenschaftsministerium mitteilte, belauft sich die
Gesamtinvestition von VW auf rund 1,25 Milliarden Euro. Zum
Volkswagenkonzern gehért die Spanische Automarke Seat.
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Fakten und Zahlen

e 11.08./16:14 Aegon will Prasenz in Spanien durch Partnerschaften starken (Dow Jones-VWD)

e 03.08./10:56 Fidelity Fonds mit hohen Gewinnen in Italien, Spanien und Portugal: Das Geld dort
arbeiten lassen, wo der Urlaub am schonsten ist (Dow Jones-VWD)

e 27.07./14:54 France Telecom starkt mit Amena-Kauf, Position in Spanien (Reuters)

27.07./14:26 ROUNDUP 2: France Telecom baut mit Amena-Kauf- Prasenz in Spanien aus (DPA-
AFX)

e 26.07./10:06 BBVA steigert Nettoerg. Q2 durch Wachstum in Spanien und Mexiko (Dow Jones-
VWD)

e 21.07./16:32 BASF ubernimmt Lack-Joint Venture in Spanien vollstandig (Smart House)

e 19.07./08:46 Unilabs expandiert in Spanien (Smart House)

e 14.07./21:04 Tele2 baut mit Kauf von Comunitel Position in Spanien aus (DPA-AFX)

30.06./10:36 T-Online: Kauf in Spanien belastet EBITDA 05 mit 15 Mio. EUR (Dow Jones-VWD)

28.06./19:02 Spanien bestellt Luft/Boden-Raketen bei EADS/Saab-Konsortium (Dow Jones-VWD)
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Fakten und Zahlen

Bauwirtschaft

« Kontinuierliche Preiserh6hungen, die durch internationale und nationale Nachfrage
entstehen. Trotz reger Bautatigkeit kann heute der Bedarf immer noch nicht ohne
Wartezeiten géanzlich abgedeckt werden, so dass ein Ende der Preiserhéhungen
respektive ein Stagnieren der Preise auf hohem Niveau nicht erwartet wird.
Glnstige Zinsen, verbesserte Bauqualitat und Dienstleistungen — rund um die

Immobilie — wirken sich positiv aus.

« Durchschnittliche Preiserhéhungen der Immobilien zwischen 15 % bis 20 % waren in den
letzten Jahren die Regel. Nicht nur die Ferienimmobilie, der Altersitz, und das
Vermietungsobjekt sondern auch das reine Spekulationsobjekt kann hier erworben
werden. Vergleichbare Immobilien in Siidfrankreich oder Italien sind sehr viel teurer, so
dass bei gleich bleibender Nachfrage sich dieser Trend fortsetzen wird.

« Im Vergangenen Jahr sind 181.000 Wohnungen an der Mittelmeerkiiste zwischen

Barcelona und Cadiz verkauft worden, 2/3 wurden von Spaniern erworben. Das sind 25
% der gesamten Wohnungen die in Spanien errichtet wurden.

« Fur das Jahr 2005 rechnen die Experten mit 175.000 verkauften Wohnungen!
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Warum in Spanien Investieren?

¢ Multinationale Firmen investieren in
Spanien

¢ Immobilien bleibt ein Boomender Markt
mit jahrlicher Teuerung von ca.15 — 20%

« Die Nachfrage kann kaum gedeckt
werden

¢ Spanien ist ein aufstrebendes EU Land

¢ 24 EU Lander mit ca. 500 Mio. Personen
sind dass Potenzial fur Ferienwhg. und
Alterssitze.

« Die Banken vermitteln grosse Sicherheit
( Bankgarantie )

« Die klimatischen Bedingungen sind
nahezu perfekt - 300 Sonnentage

* Moralvorstellungen intakt

« Spanien lebt vom Tourismus und l&sst dies den Besuchern spuren
« Kriminalitat wird aktiv bekdmpft —Sicherheit !
¢ Ausléandische Investoren sind willkommen
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Warum in Immobilien ab

Plan investieren?

¢ Renditen von 30 — 100% moglich !

« Attraktiver Zahlungsplan

« Zahlungen mit Bankgarantie abgesichert
* Kapitalbindung 18 — 24 Monate !

e Zuverlassige Partner mit langjéhriger
Erfahrung und Referenzen
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Warum in Immobilien ab
Plan investieren ?

« Der Immobilienkauf —ab - Plan hat zum Ziel - vor Fertigstellung an einen
Endkunden, mit Profit weiter zu verkaufen. Diese Investitionsmethode hat sich
in den letzten Jahren bewéhrt und vielen Anlegern eine hervorragende Rendite
erwirtschaftet.

« Spanische Bautrager haben die Angewohnheit, ca. 30% einer Wohnanlage zu
einem Vorzugspreis an Investoren zu verkaufen, bevor Sie mit dem Bau der
Anlage beginnen. Diese Taktik gibt dem Bautrager eine gewisse Garantie, das
sein ,Produkt” fir den Verkauf attraktiv ist und verhilft zu wesentlich besseren
Konditionen fiir ein Baudarlehen.

« Grundlegend fiir den Erfolg des Anlegers ist es, in einem sehr guten Projekt, in
einem friihen Planungsstadium dabei zu sein, um sich eine der besten
Wohnungen zum Vorzugspreis, ab Plan zu sichern / reservieren.
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Wie ? in Spanien
Investieren

« Die Reservation betragt im Normalfall 6.000 Euro

* Nach 30 — 90 Tagen wird der private Kaufvertrag unterschrieben und es wird eine
Anzahlung von 30 % - minus der Reservierungszahlung fallig. Diese Anzahlung ist
durch eine Bankgarantie abgesichert und wird zuriickerstattet, falls der Bautrager
vertragsbriichig wird.

* Wahrend des Baufortschrittes wird der Preis laufend erhéht und dem eigentlichen
Marktwert angepasst. Die Vergangenheit zeigt, dass man zwischen Kauf ab Plan und
Fertigstellung mit einer Preissteigerung von 20 — 40% rechnen kann.

« Der beste Zeitpunkt um die Villen mit Profit an einen Endkunden zu verkaufen, ist
wenn das Projekt soweit fortgeschritten ist, dass mindestens eine Wohnung begehbar
ist, d.h. als Musterwohnung zur Verfiigung steht. Dadurch kann sich der mdgliche
Kéaufer von der Bauqualitat, den raumlichen Verhaltnissen und der Umgebung
Uberzeugen. Viele Menschen haben fiir eine raumliche Darstellung nicht das Gefunhl,
bevor sie es nicht fertig gesehen haben.
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Wie ? in Spanien Investieren

« Da die Anzahlung der Investoren lediglich 30% des definierten Verkaufspreises der
Wohnungen betrégt, kann durch diese Hebelwirkung eine Rendite von 60 — 120%
erzielt werden.

Die Vergangenheit hat gezeigt , dass 90 % aller Projekte die ab Plan angeboten
werden, innerhalb weniger Monate von Investoren und / oder Endkunden gekauft
wurden.
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Die
/ magischen
Schritte
far eine erfogreiche
Zusammenarbeit
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Zusammenarbeit als Partner

1. Schritt, Sie
— Sie haben einen Interessenten
— Sie kennen seine Vorlieben
—  Sie kontaktieren uns

2. Schritt, wir

Wir garantieren lhnen die Loyalitat

Wir definieren IThren Kommissions-Anteil schriftlich
Normale Kommission 5% ( 60% / 40 % Split )
Beispiel:

. Sie bekommen 40% der gesamten Kommission die wir bekommen

—  Wenn wir ein Objekt mit einem anderen Agenten teilen missen, ist die gesamte
Kommission zwischen 2.5 und 3 %

—  Verkaufspreis 800000 €

»  Kommissions-Satz 2.5%

»  Kommission 20000 € Spit 60 / 40 %
—  Bei eigenen Objekten 4 bis 6 % fur beide

»  Verkaufspreis 800'000 €

»  Kommissions-Satz 5%

»  Kommission 40000 € Split 40 / 60%
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Zusammenarbeit als Partner

3. Schritt, wir

—  Wir suchen in unserer Datenbank mit Zugriff auf 600 andere
Agenten und deren Objekte nach den besten.

—  Wir wahlen die 5 bis 10 besten fiir den entsprechenden
Kunden aus

—  Wir erstellen ein Exposee fir Sie und lhren Kunden
«  Mit entsprechendem Vermerk der Kommission fiir Sie
Wir senden Ihnen alle Informationen zu

Wir organisieren eine Telefonkonferenz mit Ihnen und
allenfalls mit dem Kunden wenn gewinscht

4. Schritt, Sie
—  Sie prasentieren das Ganze dem Kunden
—  Wir unterstitzen Sie bei Fragen telefonisch
—  Der Kunde und Sie definieren, welche Objekte er sehen will
—  Sie organisieren mit uns die Reise und die Besichtigung
—  Vielleicht fliegen Sie mit ?

Caredhome-spain S.L. www.care4home.com Page 20

10



Zusammenarbeit als Partner

5. Schritt, wir

—  Wir organisieren die Besichtigungen mit dem Kunden

—  Wir besichtigen die Objekte vorher um Uberraschungen zu
vermeiden

—  Wir organisieren die Unterkunft- und den Transfer fir den
Kunden

—  Wir besichtigen so viele Objekte, bis Ihr Kunde das richtige
gefunden hat und zufrieden ist.

— Das kann heissen, ein- oder mehrere Reisen nach Spanien
bis er sich entscheidet, wir begleiten ihn dabei.
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Zusammenarbeit als Partner

6. Schritt, wir
— Basierend auf seiner Entscheidung organisieren wir:
« Meetings mit Banken, falls er eine Hypothek benétigt
e Rechtsbeistand und Beratung
e Ganzheitliche Vertragsadministration

e Alle Schritte die notwendig sind, dass der Kunde sein
Objekt sicher und legal erweben kann

e Versicherungs-Beratung durch unsere Partner
e Steuerberatung ebenfalls durch unsere Partner

» Sicherstellen, dass der Kunde unterzeichnet, seine
Anzahlung leistet und Sie wie wir die Kommission
ausbezahlt bekommen.
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Zusammenarbeit als Partner

7. Schritt, Wir

— Prufen und Sicherstellung aller nachfolgenden Schritte mit
dem Rechtsberater des Kunden

— Sicherstellen, dass es keine Verzégerungen gibt

— Sicherstellen dass eine Win / Win / Win Situation entsteht
— Kunde
— Sie als unser Partner
— Caredhome-spain S.L.
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Grunde fur dei Zusammenarbeit mit uns !

1. Schweizer Partner, Lokal an der Costa
del Sol. Vertrauensvoll und loyal.

2. 300 eigene Objekte fur Sie im Angebot

3. Grosses Netzwerk, Kooperation mit 600
Partnern fur Wiederverkauf . Ca. 22000
Objekte im Angebot.

4. Neue Projekte und Uberbauungen.

1. Direktzugang zu den grossten Bautrager vor
Ort.

2. Optimale Kommission fir Sie und uns
3. Optimal hohe Rendite fur unsere Kunden
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Kontakt Details

Care4home-spain S.L
Markus Kunz
Cale Camilo José Cela 12
29600 Marbella / Spain

Phone +34 952 862 818
Fax: +34 952 863 834
Mobile: +34 646 843 111
E-Mail: markus@care4home.com
Web: www.care4home.com
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